
Pārdošanas sistēma
Sistēmas izaicinājumi ar atšķirīgiem komandas dalībniekiem



Kāda ir Tava pārdošanas sistēma?
Laba

Sistēma, kas strādā
Vēsturiski veidojusies
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Pārdošanas sistēmas ilgtspējība
Ko tas nozīmē?
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Pārdošanas rezultāta vadība
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Plāns 

70 000 EUR

- 4 200

EUR 

Instrumenti

92%

Faktiskā situācija produktu grupās

Aprīkojums

98%

Materiāli

106%

Pakalpojumi

84%R

I

K

Fakts 

94%

Vai ir pietiekams aktivitāšu skaits: zvani, e-pasti, tikšanās

Vai pietiekams vajadzīgajās klientu grupās /segmentos?Nē

Jā

Kuras aktivitātes jāpalielina?

Skaits:

• produktu grupās

• klientu segmentos

Kāds ir aktivitāšu «hit rate»?

Kāds «hit rate» ir produktu grupās / klientu segmentos?

Korekcijas un uzlabojumi: 

• Aktivitāšu realizēšanā: 

zvani / tikšanās / e-pasti

• Darbā ar klientu segmentiem

? ? ?
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Personiskas 
attiecības

Darījuma
attiecības

Sistēmiskas 
attiecības

Pārdošanas sistēmas dimensijas



www.menti.comPaņemiet mobilo
telefonu

Ievadiet kodu 65 99 91 8

Kuras no trīs attiecību veidiem Tev ir izaicinājums?



Kāpēc ne visi var visu?
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Personība | Pārdošana
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Personība | 
Pārdošana
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