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Pardosanas sistema

Sistémas izaicinajumi ar atskirigiem komandas dalibniekiem
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Pardosanas sistemas ilgtspejiba
Ko tas nozime?
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Pardosanas rezultata vadiba

-4 200

__ Plans | Fakis

/70 000 EUR 94%

Kuras aktivitates japalielina?
Skaits:
« produktu grupas
« klientu segmentos

Korekcijas un uzlabojumi:
K  Aktivitasu realizéSana:
zvani / tikSanas / e-pasti

» Darba ar klientu segmentiem

Faktiska situacija produktu grupas

92% 98% 106% 84%

Vai ir pietiekams aktivitasu skaits: zvani, e-pasti, tikSanas
Vai pietiekams vajadzigajas klientu grupas /segmentos?

Kads ir aktivitasu «hit rate»?
Kads «hit rate» ir produktu grupas / klientu segmentos?



Pardosanas sistemas dimensijas

Personiskas Darijuma Sistemiskas
attiecibas attiecibas attiecibas




Kuras no tris attiecibu veidiem Tev ir izaicindjums? KIC
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Kapeéec ne visi var visu?



Personiba | Pardosana
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Personiba |
Pardosana
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